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EDUCACION EJECUTIVA

Curso Virtual
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28 horas lectivas Virtual en vivo

11 de enero de 2025
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=| Descripcion del curso

Bajo el entorno empresarial existen dos aspectos que resultan ser
claves, la primera es la definicién de estrategias de crecimiento; la
segunda es la identificacién del mejor momento para salir de una
inversion, ya sea por un tema estratégico para incursionar en un
nuevo mercado o por un tema financiero por la falta de capacidad
financiera para lograr el crecimiento de una empresa.

En cualquiera de estos dos aspectos sefialados surgird un proceso
de negociaciéon entre un comprador y un vendedor. El comprador
serd aquella empresa que ha identificado una oportunidad de
crecimiento inorganico; mientras que el vendedor serd aquella
empresa que ha identificado una oportunidad de salida del
mercado.

Este curso brinda los conceptos y técnicas que deben ser aplicadas
como parte del proceso de negociacién para establecer una
adecuada valorizacién de la empresa que esta en venta.

{Qué aprenderas?

Con este curso obtendrds un adecuado entendimiento de las
diversas metodologias de valoraciéon que se pueden utilizar para
valorar compafias. Se presentan los fundamentos teédricos y se
ponen en practica las diversas metodologias de valoracién
enfatizando las ventajas, desventajas, alcances y limitaciones de
cada una de ellas, asi como se desarrollara el entendimiento de los
factores claves que afectan el valor de una empresa.

éA quién va dirigido?

Ejecutivos senior, gerentes, profesionales, emprendedores,
estudiantes y publico en general involucrado en procesos de
adquisiciones o fusiones de empresa y requieran especializarse en
la valorizacion de la empresa objeto de venta.
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-2 Estructuray contenido

SESION 1: INTRODUCCION A LA VALORIZACION DE EMPRESAS
* Importancia de la informacién financiera de una empresa.

* Interpretacion de los estados financieros.

* Importancia del Due Diligence.

SESION 2: METODOS DEL FLUJO DE CAJA DESCONTADO
* Fundamentos de la proyeccion de flujos de caja de una empresa en marcha.
+ Andlisis de sinergias.

SESION 3: LA TASA DE DESCUENTO

* Las proposiciones de Modigliani Miller.
« EIWACC.

* Calculo del WACC.

SESION 4: ANALISIS DE RIESGOS
* Andlisis de puntos criticos.

* Andlisis de sensibilidad.

* Andlisis de escenarios.

SESION 5: VALORIZACION RELATIVA
* Fundamentos de Multiplos comparables.
+ Consideracion para definir los comparables.

SESION 6: ANALISIS DE CASOS
* Andlisis de casos aplicando valorizacién con flujos de caja descontado y con
multiplos comparables.

SESION 7: EL INFORME DE VALORIZACION
* Estructuray contenido esencial de un informe de valorizacion.




= Docente

£
.é Javier Vasquez Campos

Ingeniero Industrial de la Universidad Nacional de
Ingenieria con MBA de la Universidad ESAN. Mas de
quince anos de experiencia profesional en el ambito
de la evaluacién de proyectos, valorizacion vy
reestructuracion de empresas. Solida experiencia en
estructuracion  de  financiamientos  mediante
Corporate Finance y Project Finance.

Profesor de posgrado de prestigiosas universidades
en cursos del area de finanzas, como: Finanzas
corporativas, fusiones y adquisiciones, project finance,
simulaciones montecarlo, modelacién financiera, entre
otros.

Gerente General de Hay Cambio SAC y de Solve
Consulting SAC. Ha sido Sub Director de Gestién de
Proyectos y Jefe de Estructuracion Financiera de la
Agencia de Promocion de la Inversiéon Privada
(Proinversion) promoviendo el desarrollo de
proyectos en sectores de transporte, energia,
portuario, aeroportuario, minero y saneamiento.

Solve Consulting SAC podra efectuar cambios del docente, de acuerdo con su
politica de mejora continua.

Cualquier eventual cambio en la programacion les serda comunicado
oportunamente.
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MODALIDAD v] DURACION
100% Virtual en vivo 28 horas lectivas.

i CRONOGRAMA

é ., N
Sesion 1
Sabado 11 de enero de 2025 5:30pm a 8:30pm
J
. 7 )
Sesion 2
Sabado 18 de enero de 2025 5:30pm a 8:30pm
J
e )y
Sesion 3
Sabado 25 de enero de 2025 5:30pm a 8:30pm
J
e )y
Sesion 4
Sabado 1 de febrero de 2025 5:30pm a 8:30pm
J
s y
Sesion g
Sabado 8 de febrero de 2025 5:30pm a 8:30pm
J
s y
Sesion 6
Sabado 15 de febrero de 2025 5:30pm a 8:30pm
J
. 7 )
Sesion 7
Sabado 22 de febrero de 2025 5:30pm a 8:30pm
\ J

Solve Consulting SAC se reserva el derecho de modificar el cronograma de
clases por situaciones no programadas: sismos, huelgas, imprevistos criticos con
los docentes.

Las sesiones son grabadas y estardn disponibles solo de manera online durante
6 meses. No son descargables.
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%% INVERSION Formas de pago:
S/ 850 (Incluye IGV) Yape, Plin, transferencia bancaria.

jAccede a nuestros descuentos!
30% de descuento | 20% de descuento
Hasta el 11-nov: Hasta el 11-dic:
Precio: S/ 595.00 Precio S/ 680.00

O CERTIFICACION

AN
Otorga el presente certificado a
Certificado digital emitido JOSE LUIS FLORES SANCHEZ
por Solve Consulting SAC al P\Zl’l ”]d SR
5 . . alorizacion de empresas
terminar satisfactoriamente
el curso.

Lima, 20 de abril de 2020
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CONDICIONES GENERALES:

Solve Consulting SAC se reserva el derecho de reprogramar o cancelar el curso si éste no llega al
cupo minimo requerido hasta el mismo dia de inicio de clases, o por otras razones ajenas a su
voluntad. De presentarse el caso, Solve Consulting SAC notificara al participante con el mayor
tiempo de anticipacién posible.

No existen reembolsos ni devoluciones de pagos, éste solo procede por reprogramacién de la fecha
de inicio del curso o cancelacion del mismo. De presentarse este caso, las devoluciones de pagos
efectuados se realizaran en el lapso maximo de 30 dias héabiles, desde la cancelacién del curso.

En caso el participante no pudiera asistir al curso por cualquier motivo, podra comunicarlo
directamente a Solve Consulting SAC hasta una semana antes del inicio del curso y podra
intercambiar el mismo por otro de su eleccién dentro del mismo rango de costo del curso al que se
encontraba inscrito originalmente, o bien, podra ceder su lugar, previamente liquidado, a otra
persona que el mismo designe sin cargos adicionales.

En caso de que el participante no asista y no haya dado aviso dentro del lapso estipulado, perdera su
lugar y no habra reembolso ni devolucién alguna.
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